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i.a regolamentazione ai fini dei
coefficienti patrimoniali
secondo la Banca d'Inghilterra.
La novation. La cessione

di credito. La subpartecipation.
if trasferimento degli

impegni ad erogare. Le
condizioni comuni a tutte le
fattispecie

1, Introduzione

Nel’ambito dei pitt generale pro-
cesso di regolamentazione in atto
el mondo bancario, nel dicembre
1987 la Banca di Inghilterra emise
una bozza del documento con cui
intendeva regolare it complesso
meccanismo dei metodi di trasfe-
rimento dei crediti bancari. Lo
scopo ultimo dell'intervento era
guelio di stabilire quali tecniche
giuridiche comportassero la rimo-
zione del rischio creditizio dai bi-
lancio deila banca venditrice 2i fini
dei calcoli defia solvibilita azien-

dale (2).

Tale bozza suscito notevoli reazioni
c¢a parte del sistema bancario e, a
causa dell’inteso dibattito, la sua
emissione fu posticipata — fatto di
per sé esphicativo della difficolta
incontrata dai redatiori e dell’op-
posizione delie banche — rispetto
alla data prevista (febbraio 1988).

It docuwmento, intitolato Loans
transfer and securitisation, fu
pubblicato it 3 febbraio 1989 rece-
pendo buona parte dei commenti
delle banche miranti a far rispec-
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il trasferimento dei crediti bancari
nella prassi infernazionale

chiare ia prassi commerciale in uso
sui mercati internazionali.

Si traita del primo intervento in
questo settore da parte di un orga-
no di vigilanza.

Prima di analizzare il documiento &
utile ricordare i motivi che induco-
no e barche a cedere le proprie
attivita.

fisiste, infatti, un enorme mercato
le cui dimensioni sono difficilmer-
te stimabili con: precisione data ia
reticenza delle banche a formire
dati circa la dismissione dei loro
crediti verso lz clientela. Si calcola,
cornunque, che P'ammontare an-
ruo di crediti ceduti soltanto
neil’euromercato sia US$ 50 mi-
liardi e I'ammortare medio di ogni
transazione sia circa US$ 2 milio-
ni. II mercato negli Stati Uniti &
notoriamente maggiore.

(uesto mercato € chiamato secon-
dario in contrapposizione al pri-
mario nel quale vengono concessi i
prestiti, oggetto poi di vendita sul
secondario.

I motivi che spingono le banche
a cedere o ad acquistare crediti
sono molteplici. Esaminiamo i
principali:

# deterioramento del rischio cre-
ditizio del mutuatario: la banca
puo disfarsi del credito, sopportan-
do eventusimente una contenuta
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perdita, vendendolo ad una altra
banca con una diversa percezione
aeilo stesso rischio;

* miglioramento def rischio: la
banca pud cedere il credito offren-
do ail’acquirenie un rendimento
inferiore aii’originario trattenendo
un profitto per sé;

# variazione deilz politica di bilan-
cio della banca. Ad esempio, una
barica pud voler diminuire o au-
mentare ia propria esposizione
verso un particolare settore econo-
13ico 0 verso una determinata area
geografica o piti in generale modifi-
care la qualitd e la quantita del
portafogiio prestiti;

¢ ridurre V'esposizione globale al
fine di rispetiare i coefficienti pa-
trimoniali minimi obbligatori;

® gvitare una imposizione fiscale o
regolamentare (ad esempio riser-
ve) derivante da una modifica defia
esistente noymativa,

* poter partecipare, grazie all'ac-
quisto di crediti verso paesi del
terzo mondo, ad operazioai d:
debt/ equity swap (2).

Le banche che desiderano vendere
i loro crediti trovano generaimerte
altre banche che desiderano au-
mentare i propri impieghi o avere
aceesso a certi clienti con i quali,
altrimenti, avrebbero difficoita ad
iniziare rapporti lavorativi. Soro



normalmente banche minori,
spesso molto liquide ed in cerca
di impieghi di buona qualita, ad
acquistare crediti verso grandi
societa o gruppi industriali ori-
ginati dalle grandi banche inter-
nazionali.

In questo mercato esistono molte
banche che svolgono il ruolo di
broker (intermediario) per una
commissione. Altre, invece, agi-
scono come trader acquistando
crediti per rivenderli successiva-
mente a condizioni migliori e rea-
lizzando in tal modo un profitto.
Particolarmente attive in questo
settore sono le banche americane

che hanno enormi esposizioni ver-
so I'’America latina (3).

Il documento di cui c¢i vogliamo
occupare € diretto a tutti gli istituti
che sono autorizzati ad operare
secondo il Banking Act del 1987.

Esula dai limiti dell'indagine che
qui ci proponiamo I'analisi della
parte del documento relativa alla
securitizzagzione dei crediti banca-

ri (4).

A seconda del metodo legale scelto
dalle parti per vendere un credito
aleuni rischi possono rimanere in
capo al venditore anziché passare
al compratore oppure si possono
creare rischi addizionali per il
compratore. La Banca di Inghilter-
ra ritiene che questi rischi vadano
considerati ai fini di valutare la
solvibilita delle banche.

Lo strumento legale scelto per tra-
sferire un credito diviene, pertan-
to, un importante elemento per
valutare i rischi assunti dal com-
pratore ed i rischi rimasti in capo
al venditore, per cui il trattamento
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del credito, ai fini dei coefficienti
patrimoniali, dipendera da tale
scelta.

Necessaria premessa € il carattere
sinallagmatico dei prestiti.

Nella prassi internazionale i mutui
sono, infatti, contratti a presta-
zioni corrispettive con efficacia ob-
bligatoria e non reale. La princi-
pale caratteristica é che il mutuan-
te si impegna ad erogare il prestito
nella forma di prestito a medio
termine (medium term loan), u-
tilizzabile entro un certo periodo
di tempo (availability period) op-
pure nella forma di apertura di
credito (revolving facility) a medio
termine, utilizzabile per anticipi
a breve termine.

Onde evitare possibili confusioni
derivanti dall'uso della terminolo-
gia propria del mutuo e della aper-
tura di credito, useremo di segunito
lender per indicare il concedente il
credito (mutuante/accreditante)
e borrower per indicare il prendi-
tore (mutuatario/accreditato).

Le obbligazioni del lender non si
limitano a quella appena descritta:
esiste, infatti, una serie di impegni
di carattere amministrativo (man-
tenere i conteggi del prestito, in-
viare le richieste per i pagamenti
degli interessi e del capitale, deter-
minare il tasso di interessi secondo
i parametri di riferimento presta-
biliti). Molto piil importanti sono
le obbligazioni di carattere non-
amministrativo quali I'obbligo di
cercare in buona fede soluzioni al-
ternative miranti 2 mitigare i costi
che nuove norme fiscali o regola-
mentari pongono, ai sensi del con-
tratto, a carico del borrower (miti-
gation clause). Questo tipo di
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impegno si trova spesso in rela-
zione alla illegality clause (5),
alla increased cost clause (6)
e alla change in circumstances
clause (7).

Un altro obbligo del lenderé quello
di trasferire ogni eventuale benefi-
cio fiscale che questi potrebbe ot-
tenere in seguito alla applicazione
della gross up clause (8).

Esiste, inoltre, I'obbligo del lender
di informare immediatamente il
borrowernel caso in cui si verifichi
una delle ipotesi di illegality, in-
creased cost, change in circum-
stances e di fornire un certificato e
ogni altro documento relativo a
tale evento.

Il lender spesso si impegna a non
cedere il credito senza il preventivo
consenso del borrower.

La trattazione che segue nei pros-
simi paragrafi (nn. 2, 3 e 4) si
riferisce ai prestiti gia erogati. E-
same a parte verrd eseguito per
gli impegni ad erogare (paragrafo
n. 5).

2. La novation

Il metodo che la Banca di Inghilter-
ra considera migliore & la novation
(novazione).

Ai fini del calcolo dei coefficienti di
rischiosita il credito novato si in-
tende completamente rimosso dal
bilancio della banca venditrice

(lender).

Nomn si tratta in realta di un metodo
per trasferire un credito, in quanto
con la novation il credito viene
estinto e sostituito con uno identi-



Co it C&pO ad Wit 1uovo creditore.
Si noti che tale istitito ha ben poco
in copune — a parte il nomen
juris — con la novazione del no-
stro codice civile. Trattasi, infatti,
di v contraito in forza det quale il
lendered il borrower estinguono le
reciproche obbligazioni sostituer-
dole contestualmente con altrei-
tante identiche tra il borrower ed
un nwovo lender. Non esiste vi
aliquid noviné un animus novan-
di. In altve parole il contratio origi-
nario viene estinto e sostituito da
uno uguale con un nuovo lender.

Dail'analisi defla prassi commer-
ciale e della documentazione uti-
lizzata sui mercati internazionali
emerge inoitre chie con il termine
novation si indicano i vealta due
fattispecie diverse. Oltve all'ipotesi
sopra vista, esiste un contratto
composto da una surrogazione per
pagariento ed wi accollo privativo
non novativo. In alire parole il
lender trasferisce il credito al nuo-
vo creditore surrogandolo nei pro-
pri divitti contestuahmente 2l pa-
gamento di una somma ugnale al
credito trasferito. II nuovo credi-

borrower ad eseguive le presiazioni
contenuite nel contraito e I'origi-
nario lender & liberato dei propri
obblighi. il contratto continua ad
esistere sebbene 1l lender sia di-
Verso.

Trattasi, in definitiva, di una ces-
sione di contratto nella quale il
lender cede 1a sua posizione ad un
nucvo soggetto con 'adesione del
borrower. Si distingue dalla prima
ipotesi per il fatto che il prestito
contina ad esistere seppur corm v
diverso lender, menire nella prima
il yrestito viene estinto e sostitvito
€Ot Uno 1:ovo ed uguate. B pertar-
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£o sempre niecessario esaminare il
documento per rilevare ia volonta
contrattusle.

Nonostaiite la novation sia la for-
ima considerata migliore dall’Orga-
no di vigilanza inglese, presenta
tuttavia non pochi problemi.

Iinanzitutto il nuovo lender é e-
sposto al rischio di revocatoria nel
caso in cui la novation (quella con
effetto novativo) sia fatta in un
periodo sospetto (in particolare
questo varra per i termini ¢i conso-
lidamento delle garanzie). Inoltre
essa € particolarmente complessa
in quanto € necessario che tutte le
parti originarie partecipino al con-
tratto, compresi i garanti che do-
yranno concedere nuove garanzie.
Per questi motivi non incontra il
favore delle banche come metodo
di trasferimento dei rischi.

3. La cessione di credito

Il secondo metodo considerato dal-
la Banca di Inghilterva ¢ I'assi-
gnment (cessione di credito).

It documento analizza le due forme
di cessione: legal assignment
(che, con una certa approssimazio-
ne, potremmo tradurre & nostri
fini come cessione notificata al de-
bitore ceduto) e equitable assi-
gnment (cessione non notificata).

In entrambi i casi il credito ceduto
si intende rimosso dal bilancio del-
la banca cedente ai fini del caleolo
dei coefficienti di rischiosita.

Al'Ovgano di vigilanza, comungue,
non & sfuggito che, pur essendo la
titolarita del credito trasferita an-
che con la cessione non notificata,
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il cedente rimane creditore appa-
rerite (lender of record) e come
tale esposto aile pressioni del de-
bitore per rinegoziare il debito,
per posticiparne fa scadenza o per
ottenere nuovi fondi, come spesso
accade cuando tzlune aziende si
trovano in difficoltz e pongono
le banche di fronte al dilemma
chiedendo, in alternativa alla in-
solvenza immediata nuovi finan-
ziamenti per superare (forse) la
crisi. In aléri termini, la Banca
centrale considera elementi im-
portanti nella sua attivita di con-
trollo aspeiti anche non tecnico-
giuridici che possono — se il vo-
fume dei prestiti ceduti senza no-
tifica € elevato — comportare la
non rimozione del credito ai firi
dei coefficienti di rischiosita dal
hilancio del ceder:te.

Le due forme di cessione espongo-
1o it cessiontario a rischi diversi: se
la cessione ron € notificata é ovvio
che il cessionario & esposto ai ri-
schiio che il debitore possa com-
pensare il debito con un credito
verso il cedente o che il cessionario
modifichi i termini del prestito
d’accordo con il mutuatario. [ pa-
gamento che il debitore esegue al
cessionario ha efficacia liberatoria.

La Banca di Inghiiterra si sofferma
in particolare sul fatto che — come
visio in precedenza — i contratti
@i prestito bancari contengono
sempre obbligazioni del mutuante
nei confronti del mutuatario (o
dell’ agent se si tratta di prestiti
in pool). Con la cessione, imfatti,
viene trasferita soltanto la tito-
larita del credito e il cedente ri-
mane 1'obbligato principale deile
varie prestazioni contrattuali in
nrecedenza descritte. Per ovviare
a questo inconveniente la prassi



commerciale utilizza una forma di
accollo in base al quale il cessiona-
rio si impegna ad adempiere le
obbligazioni del cedente nei con-
fronti del debitore ceduto o di altre
parti (agente). Se per fare la ces-
sione le parti richiedono il consen-
so del debitore ceduto, il quale
libera il cedente, avremo di fatto
una combinazione di contratti —
molto simile nella sostanza alla
cessione di contratto — composta
da una cessione del credito ex
mutuo e da un accollo privativo
non novativo delle obbligazioni an-
cillari.

Se, al contrario, non viene richie-
sto I'accordo del ceduto (perché si
tratta di una cessione non notifica-
ta oppure perché viene data soltan-
to la notifica) avremo un accollo
non privativo e il cedente rimane
obbligato verso il debitore ceduto.

4. La subpartecipazione

I terzo metodo ampiamente utiliz-
zato per trasferire rischi creditizi &
la sub-partecipation (subparteci-
pazione).

Ai fini del calcolo dei coefficienti di
rischiosita il credito subpartecipa-
to si intende rimosso dal bilancio
della banca venditrice.

La subpartecipazione non trasferi-
sce diritti e obbligazioni, ma sol-
tanto il rischio creditizio di un
determinato prestito. Tale risulta-
to viene raggiunto attraverso un
deposito che il compratore (sub-
partecipante) esegue presso la
banca venditrice per un ammonta-
re pari al credito venduto. [ termini
e le condizioni del deposito sono
uguali a quelli del prestito venduto.
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La banca venditrice si obbliga a
restituire il deposito ed a pagarne i
relativi interessi se ed in quanto
ricevera dal mutuatario equivalenti
somme di denaro. La subparteci-
pazione, le cui parti sono la banca
venditrice del rischio (depositaria)
e quella compratrice (deponente),
€ un contratto separato rispetto al
prestito originario.*Si tratta di un
deposito condizionato a termine
tra le due banche dove il deponente
non acquista alcun diritto nei con-
fronti del mutuatario e non pud
esercitare alcuno dei diritti che la
banca venditrice vanta nei con-
fronti del mutuatario. In caso di
insolvenza di quest’ultimo il sub-
partecipante pud contare esclusi-
vamente sulla attivita di recupero
del credito che la banca venditrice
si impegna ad eseguire nel suo inte-
resse.

Il depositante sopporta tutti i ri-
schi creditizi relativi al prestito e la
banca venditrice se ne libera. In-
fatti, i terzi creditori del depositan-
te potranno ottenere diritti di pre-
lazione, sequestrare, pignorare
ecc. tale deposito, ma non potran-
no esigere un pagamento anticipa-
to rispetto alla scadenza inizial-
mente pattuita, poiché il beneficio
del termine ¢ a favore della banca
depositaria. Inoltre, la restituzione
del deposito (e il pagamento dei
relativi interessi) rimane sottopo-
sta al verificarsi della condizione di
ricevere I'importo dovuto dal mu-
tuatario. Se questi sara inadem-
piente la banca non sara tenuta a
restituire alcunché.

Il subpartecipante sopporta, inol-
tre, il rischio dell'insolvenza della
banca venditrice in quanto — non
vantando alcun privilegio sul credi-
to subpartecipato — in caso di
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fallimento della banca depositaria
verra pagato in moneta fallimenta-
re nonostante il puntuale adempi-
mento da parte del mutuatario.

5. Il trasferimento
degli impegni ad erogare

La Banca di Inghilterra analizza,
infine, il trattamento ai fini dei
coefficienti di rischiosita del tra-
sferimento dei commitments to
lend (impegni ad erogare un pre-
stito).

Soltanto utilizzando la novation
(da intendersi nelle due forme so-
pra descritte) e la cessione di cre-
dito accompagnata dolla formale
accettagione da parte del mutua-
tario del trasferimento delle obbli-
gazioni dal cedente al cessionario
il rischio creditizio viene trasferito
secondo I'Organo di vigilanza.

Nel caso di cessione di credito non
notificata e di subpartecipazione il
rischio rimane in capo alla banca

_ inizialmente impegnata ad erogare.

La Banca di Inghilterra non regola
l'ipotesi della cessione notificata
ma non formalmente accettata,

La terminologia adottata fa sorgere
non pochi dubbi.

Le posizioni giuridiche sono qui
invertite: il borrower vanta il di-
ritto di ottenere un prestito e non
ha assunto alcuna obbligazione fin-
tantoché non si avvale di tale di-
ritto; il lender & debitore del bor-
rower e non vanta alcun credito
fintantoché il prestito non viene
erogato.

Questo aspetto non & sfuggito alla
Banca d’Inghilterra che, infatti,



considera momento liberatorio
quello in cui si attua — attraverso
il consenso del borrower — il tra-
sferimento delle obbligazioni del
lender. Quella tuttavia che risulta
descritta & una cessione di un
debito e non di un credito.

Che non si tratti di una cessione di
credito futuro risulta anche dalla
ratio della norma, in quanto I'im-
pegno ad erogare rimarebbe in ca-
po al cedente. La cessione di credi-
to futuro, accompagnata dalla pro-
messa del cessionario di fornire al
cedente la somma da prestare al
momento della richiesta del mu-
tuatario, lascerebbe il cedente e-

Note

51) La Banca per i Regolamentt Internaziona-
i "con il documento intitolato International
convergence of capital measurement and capi-
tal standard del luglio 1988 e la Comunitda
Economica Burcpea con le direttive n. 229 del
17 aprile 1989 ¢ n. 647 del 18 dicembre 1989
hanno posto le fondamenta della armonissa-
gione degli standard patrimoniali che tutte le
banche devono rispettare nello svolgimento
della loro attivita. 1 documenti contengono
una complessa regolamentasione: a) sulla
composigione del capitale, b) sulla pondera-
zione dei rischi e ¢) sul livello minimo di
capitale necessarip. Ogni attivita viene pon-
derata per un coefficiente di rischiosita diver-
so a seconda della categoria di rischio della
controparte. A fronte del totale ponderato
delle attivita le banche devono avere una
percentuale minima di capitale pari all’otto
per cento.

(2) Il debt/equity swap é una operazione che
comporta la remissione del debito ex mutuo
da parte del creditore in cambio di un quanti-
tativo prestabilito di capitale sociale del debi-
tore 0 di una altra azgienda dello stesso paese
del debitore. Con tale transagione si converte
un debito bancario normalmente denominato
in una divisa internagionale in capitale so-
ctale part al controvalore in moneta locale.

(3) Le banche americane accumularono du-
rante gli anni settanta enormi esposisioni
verso America latina. Agli inisi degli anni
ottanta, dopo linigio della crisi finansiaria
della maggior parte di questi paesi, comin-
clarono a vendere il proprio portafoglio «
pressi scontati soprattutto a societ@ indu-
striali e commerciali interessate a convertire
ininvestimenti azionari tali crediti. Una volta
accumulata ’esperienza, le conoscenge e la
organizzagione necessarie per effettuare tali
operagioni hanno inigiato ad operare per
conto di tersi, per poi ampliare lattivita
ad ogni tipo di credito verso ogni tipo di
debitore fino a diventare i principali attori
in questo mercato.

(4) La securitizzazione (dal termine inglese
securitization che a sua volta deriva da secu-
rity) é una complessa operagione attraverso
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sposto al rischio di non ricevere i
fondi dal cessionario. Anche se la
cessione fosse formalmente accet-
tata il cedente non trasferirebbe
alcun rischio con siffatta struttura,

Mi sembra che la Banca di Inghil-
terra in realta si sia riferita — al di
la del nomen iuris utilizzato — ad
un accollo privativo. Trattasi, in-
fatti, di wn accordo tra lender/ de-
bitore e terzo in base al quale il
terzo assume 'obbligo del lender
di prestare al borrower/ creditore
il quale vi aderisce liberando il
lender/ debitore.

Se il borrower/ creditore non ade-

la quale un portafoglio omogeneo di erediti al
consumo (mutui ipotecari, prestiti automobi-
listici ecc,) viene convertito in un titolo obbli-
gasionario — appunto security — e venduto
ad investitori istitusionali. Enormi quantiti
di crediti di per sé invendibili diventano —
attraverso la securitizzazione — facilmente
cedibili in blocco.

(5) Laillegality clause prevede che, se la ban-
ca mutuante in base ad una nuova disposi-
wione legislativa o amministrativa o in base
ad una sentensa giurisdizionale non puo
mantenerein essere il prestito, il mutuatario é
tenuto a restituire anticipatamente il prestito.

(6) Laincreased cost clause prevede che, se a
causa di una nuova disposigione legislativa o
amminisirativa o in base ad una sentenza
giurisdizionale o in base ad una nuova inter-
pretagione o applicagione di norme esistenti
la banca mutuante é soggetta a tasse, oneri o
condigioni di qualsiasi natura che comporti-
no un costo aggiuntivo, il mutuante é tenuto o
pagare alle banche un ammontare che com-
pensi gli oneri suddetti.

(7) Lachange in circumstarnces clause prevede
che, se per la banca mutuante non ¢é possibile
ottenere quotazioni per determinare il tasso
di interesse o non é possibile ottenere depositi
nella divisa del prestito a causa delle turbate
condizioni del mercato, il mutuante ¢ liberato
dall’'obbligasione di erogare e, se ha gid eroga-
to, pud determinare in maniera alternativa
rispetto al contratto il periodo di interessi, il
tasso di interessi e la divisa del prestito. £
lasciata normalmente la possibilita al borro-
wer di recedere dal contratto qualora ritenga
le condizioni alternative troppo onerose.

(8) La gross up clause prevede che, se a
causa di una disposizione legislativa o am-
ministrativa il mutuante é tenuto ad effettua-
re una ritenuta o una dedugione sui paga-
menti a favore del mutuante, il tasso di
interessi del prestito é aumentato in misura
tale che il pagamento al mutuante al netto
della ritenuta o dedusione sia u,gmtie a quello
che avrebbe effettuato senza lapplicasione
della ritenuta.
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risce a tale accordo il lender/ debi-
tore non & liberato dalla propria
obbligazione e, pertanto, il rischio
non viene trasferito.

In tal modo si spiega perché, attra-
verso la «cessione» non notificata e
la subpartecipazione, il rischio cre-
ditizio non si intende trasferito.

Grazie a tale ricostruzione si riesce,
inoltre, a colmare lalacuna normati-
varelativa alla «cessione» notificata
ma non accettata. Mancando I'ac-
cordo liberatorio del borrower/ cre-
ditore la banca rimane obbligata ad
erogare al borrower e sopporta il
rischio di non ricevere i fondi dal
terzo al momento dell’erogazione.
Pertanto in questa ipotesiil trasferi-
mento del rischio ai fini dei coeffi-
cienti patrimoniali non avra luogo.

6. Le condizioni comuni
a tutte le fattispecie

La Banca di Inghilterra ha stabilito
sei condizioni aggiuntive affinché il
trattamento sopra descritto relati-
vo ai coefficienti di rischiosita sia
applicabile ai casi concreti.

La prima é che il trasferimento non
sia effettuato in violazione dei ter-
mini e delle condizioni che regola-
no il prestito e che le autorizzazioni
prescritte (normalmente solo del
borrower, ma a volte anche
dell’ agent) siano state ottenute.

La seconda é che il venditore del
rischio non conservi alcun dirittosul
credito trasferito e, nel contempo,
I’acquirente non abbia alcun diritto
di ricorso al venditore per eventuali
inadempimenti del borrower.

La terza & che il venditore non
abbia alcun obbligo di ricomprare



il prestito (& consentito mantenere
il diritto a ricomprarlo sempre che
il borrower sia adempiente).

La quarta é che il venditore abbia
informato il compratore dell’as-
senza di obblighi di riacquisto o di
garanzia/ricorso e abbia ottenuto
conferma di quanto sopra da parte
del compratore.

La quinta é che il compratore si
impegni a sopportare la eventua-
le ristrutturazione (posticipazione
della scadenza o modificazione delle
condizioni) del prestito.

L’ultima é che, nel caso in cui i
pagamenti del borrower siano fatti
al compratore attraverso il vendi-
tore (cessione non notificata e
subpartecipazione), il venditore
non sia obbligato a pagare fino a
quando non abbia ricevuto i fondi
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dal debitore. Nel caso in cui il
venditore esegua spontaneamente
tali pagamenti, deve avere il diritto
di ottenere la restituzione dal com-
pratore.

Sul piano ermeneutico queste sei
condizioni non pongono particolari
problemi.

L'unico punto degno di nota é la
prima condizione. Secondo tale
norma la violazione dell’obbligo
contrattuale di non cedere il cre-
dito senza il preventivo consenso
del debitore comporta che il ri-
schio creditizio non si intende tra-
sferito. Ma non si capisce perché.
In tal caso il cedente sara respon-
sabile nei confronti del ceduto per
inadempimento contrattuale della
specifica obbligazione di non ef-
fettuare la cessione senza il suo
consenso. La cessione, di per sé,
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nonostante quanto sopra, € ugnal-
mente valida (ed efficace se notifi-
cata) per cui il rischio creditizio &
giuridicamente trasferito al ces-
sionario. Non si comprende come
una eventuale obbligazione di ri-
sarcimento del cedente derivante
dalla violazione di un accordo con
il debitore ceduto (difficile, inol-
tre, risulta quantificare il danno
in quanto il debitore deve pur
sempre pagare il suo debito) possa
comportare il mancato trasferi-
mento del rischio ai fini dei calcoli
dei coefficienti patrimoniali. Que-
sta soluzione, che non mi sembra
corretta dal punto di vista giuridi-
co, trova forse una spiegazione
attribuendo una funzione di pena
esemplare alla norma diretta ad
evitare la violazione, da parte delle
banche, di accordi contrattuali.
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